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No todo es negociable, pero si puedes negociar hazlo bien.
DescripciAsn

Los consultores y vendedores de‘capacitaciones sobre negociaciA3n han acuA+ado algunos clichA©s
engaA+0sos sobre la negociaciA3n y lo que'puedeilograrse a travA©s de ella, tales como: 4€cetodo es
negociabled€e y &€ceno tienes lo que te mereces sino‘lo que negociasa€e, lo cual contribuye poco a
comprender quA© es la negociaciA3n, cuAjndo podemos negociar/y. cASmo negociar.

De la misma forma, existen prejuicios generalizados sobre el conflicto: Debemos evitar el conflicto; el
conflicto es destructivo; la relaciA3n ideal es una sin conflicto.

La realidad es que el conflicto es inherente a toda relaciA3n entre los seres vivos, y por lo tanto no
puede erradicarse ni evitarse. El conflicto per se no es bueno ni malo, sino que es parte de todo
sistema y una de las piezas que dinamiza la vida y a toda organizaciA3n humana. Sin conflicto todo
sistema serAa estAjtico, no habrAa cambio. Lo importante entonces no es evitar el conflicto sino su
resultado, sus consecuencias, o sea, lo que hacemos para resolverlo.

Y la negociaciA3n es el instrumento bAjsico y esencial para lidiar con el conflicto y sacar de A©ste el
mejor resultado posible.

A¢Quieres ser el mejor negociador?

El curso anAjlisis del conflicto y metodologAa de negociaciAn se trata sobre cA3mo analizar y mejor
comprender el conflicto, para saber si es 0 no un conflicto negociable para, a partir de su mejor
comprensiA3n, emprender un proceso de negociaciA3n con mayores probabilidades de A©xito.

Finalmente, los cursantes se introducirAjn en una metodologAa de negociaciA3n que ha comprobado
por aA+os su efectividad para generar acuerdos de mayor valor para las partes en conflicto.
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ANALISIS DEL CONFLICTO Y_
METODOLOGIA DE NEGOCIACION

CURSO HIBRIDO

06 MARZO-2Z MARIO DE 2023

24 HORAS
ACADEMICAS

INVERSION

95 UsSD

Y, +8212-2634877

coordinacionacademicacepygi@gmall. com

MAjs informaciA3n aquA.
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https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfbSwRgAlx-DF3aChyA5aqgawnfWHDAK-IgVWc2_WG68i00tA/viewform
https://www.ciapucab.com/oferta/curso-analisis-del-conflicto-y-metodologia-de-negociacion/

